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INGRESS

FranchiseArkitekt®

« Bygger man en franchisekedja pa ratt satt sa kan kedjan bli en bra affar
for bade franchisetagare och franchisegivare under lang tid — kanske flera
generationer. Men bygger man pa fel satt sa far man forr eller senare en
missvaxt som leder till att affaren far laggas i trada.

« Har beskrivs de forberedelser som man bor gora innan man expanderar med
franchising.

« Genom att kombinera din kunskap om ditt affarskoncept och marknad med
var kompetens i hur man bygger en franchise sa far man ett val fungerande
franchisekoncept.

« Denna snabbguide ska pa ett oversiktligt satt beskriva vilka moment ett
franchiseprojekt bor innehalla.
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INNEHALL
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« Strategiska Beslut
 Franchiseprospekt

« Samarbete, Ekonomi, Know-how
« Affarsplan

« Avtal
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STRATEGISKA BESLUT

Konceptets viktigaste delar ligger som grund for projektet

EXEMPEL PA BESLUT

 Bolagsstruktur
» Agarskapet av de immateriella tillgangarna

 Marknadsindelning
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FRANCHISEPROSPEKTET

« Syftet ar att beskriva den
verksamhet som skall pa
franchise

« Kraver eftertanke

 Dokumentet skall ge lasaren en
god uppfattning om konceptet

« Skall uppfylla kraven i
Lag om franchisegivares
informationsskyldighet
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SAMARBETE, EKONOMI, KNOW-HOW

FranchiseArkitekt®

SIS E

RATTIGHETER AVGIFTER, PROGRAM,
ARBETS-

OCH SKYL- KAPITAL, UTBILDNING,

FORDELNING

DIGHETER PRISER KVALITETS-
SAKRING
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FRANCHISEAVTALET BALANS
MELLAN SKYDD OCH SALJBARHET

« Samarbete under lang tid
* Rimlighet

« Skydd for FG

« Skydd for FT

« Stort beslut for bada

« Avtalet ar ocksa ett saljdokument
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AFFARSPLAN FOR FRANCHISING

« Typer av franchisetagare

« Kravprofil pa franchisetagare
« Etableringsplan
 Marknadsindelning

 Rekryterings-processen
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STARTPROGRAM FOR
FRANCHISETAGARE

» Bolagsbildning etc

* Finansiering

* Branschutbildning

« Konceptutbildning

* Initial handlingsplan
* |nitial marknadsforing
* Personal

* Grand Opening
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KVALITETSKONTROLL

 Tata ekonomiska rapporter sarskilt i borjan

« Forsaljningen kraver noggrann uppfoljning

« Konceptrevision
 Mystery Shopper
- Atgardsplaner

« Poangsystem

« Avtalsbrott - godkand - expansionsklar
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FRANCHISE KVARTETTEN
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PROJEKTMODELL
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