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•	 Bygger man en franchisekedja på rätt sätt så kan kedjan bli en bra affär 
för både franchisetagare och franchisegivare under lång tid – kanske flera 
generationer. Men bygger man på fel sätt så får man förr eller senare en 
missväxt som leder till att affären får läggas i träda.

•	 Här beskrivs de förberedelser som man bör göra innan man expanderar med 
franchising.

•	 Genom att kombinera din kunskap om ditt affärskoncept och marknad med 
vår kompetens i hur man bygger en franchise så får man ett väl fungerande 
franchisekoncept.

•	 Denna snabbguide ska på ett översiktligt sätt beskriva vilka moment ett 
franchiseprojekt bör innehålla.
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•	Strategiska Beslut

•	Franchiseprospekt

•	Samarbete, Ekonomi, Know-how

•	Affärsplan

•	Avtal

innehåll



Franpartner AB - www.franpartner.com

Strategiska beslut

Konceptets viktigaste delar ligger som grund för projektet 

Exempel på beslut

•	 Bolagsstruktur

•	 Ägarskapet av de immateriella tillgångarna

•	 Marknadsindelning
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Franchiseprospektet

•	Syftet är att beskriva den 
verksamhet som skall på 
franchise

•	Kräver eftertanke

•	Dokumentet skall ge läsaren en 
god uppfattning om konceptet

•	Skall uppfylla kraven i 
Lag om franchisegivares 
informationsskyldighet

Jämför 
Emissions-

prospekt
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Samarbete, ekonomi, know-how

Arbets-
fördelning

Avgifter, 
kapital, 
priser

Start-
program, 

utbildning, 
kvalitets-

säkring

Handbok
Rättigheter 

och skyl-
digheter



Franpartner AB - www.franpartner.com

Franchiseavtalet Balans 
mellan skydd och säljbarhet

•	Samarbete under lång tid

•	Rimlighet

•	Skydd för FG

•	Skydd för FT

•	Stort beslut för båda

•	Avtalet är också ett säljdokument
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Affärsplan för franchising

•	Typer av franchisetagare

•	Kravprofil på franchisetagare

•	Etableringsplan

•	Marknadsindelning

•	Rekryterings-processen
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Startprogram för 
Franchisetagare

•	Bolagsbildning etc

•	Finansiering

•	Branschutbildning

•	Konceptutbildning

•	Initial handlingsplan

•	Initial marknadsföring

•	Personal

•	Grand Opening
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Kvalitetskontroll

•	Täta ekonomiska rapporter särskilt i början

•	Försäljningen kräver noggrann uppföljning

•	Konceptrevision

•	Mystery Shopper

•	Åtgärdsplaner

•	Poängsystem

•	Avtalsbrott - godkänd - expansionsklar
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Franchise kvartetten

Avtal

Handbok
Kvalitets-

säkring

Training
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Projektmodell


